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Ecoserveis

• Associació sense ànim de lucre creada el 
1992. 

• Promovem un model energètic just i 
sostenible, que construeixi ponts entre la 
tecnologia i la societat, la recerca i la 
innovació per a identificar les necessitats
energètiques de la població i aportar-ne 
solucions efectives. 

Recerca i innovació

Formació especialitzada 

Divulgació 

Consultoria tècnica i social

Dinamització comunitària

Intervencions energètiques

Les nostres línies d’actuacióQui som?



CONTEXT



CONTEXT I POTENCIAL DE L’EFICIÈNCIA 
ENERGÈTICA I LE RENOVABLES

Per què el mercat de 
l’EE i les ER no explota 

tot el seu potencial?



MECANISMES I INSTRUMENTS DE 
FINANÇAMENT



• Finançament bancari.
• Participació en el capital.
• Fons rotatoris especialitzats o revolving funds.
• Préstecs participatius o equity loan.
• Bons verds o green bonds.
• Finançament col·lectiu o crowdfunding.
• Inversió per mitjà de cooperatives energètiques.
• Power Purchase Agreements (PPA)
• Empreses de Serveis Energètics
• Ajuts o subvencions
• Altres

Marc financer per a projectes d’energia sostenible



• Modalitats

• Línies de crèdit (pòlissa o compte de crèdit)

• Préstecs específics

• Arrendament operatiu (rènting) i arrendament financer 

(lísing)

• Forfetatge o forfaiting i facturatge o factoring

Finançament bancari



Línies de crèdit (pòlissa o compte de crèdit)



Préstecs



Préstecs específics



Préstecs específics



• Fons Europeu per Inversiones Estratègiques (EFSI) 
– Préstecs, “sense restriccions” per mida del projecte

– Per a ens públics i empreses

http://www.eib.org/efsi

• Préstecs marc del BEI per a municipis 
– Per a municipis > 75.000 habitants

– 1-50M€

– Períodes de retorn curts (3-5 anys)

http://www.eib.org

• Fons Europeu d’Eficiència Energètica (eeef) 
– Convocatòria oberta, no hi ha dates límit

– 5-25M€

– Projectes públics

– Assistència tècnica

http://www.eeef.eu

Préstecs específics institucions europees



Arrendament operatiu (renting) i arrendament 
financer (leasing) 

LEASING RENTING

Concepte Financer (es finança un actiu) Operatiu (lloguer bé i/o serveis 
associats)

Per qui Només per a persones jurídiques Persones físiques o jurídiques

Comptabilitat - Es actiu comptable
- Propietat és del client

- No és actiu comptable per al client 
- Empresa de renting manté la 

propietat

Gestió La fa el client La fa l’empresa de renting

Finances - Amortització i interessos
- Compra final

- Un únic concepte: despesa
- Inicialment no es contempla opció 

de compra

Regulació Està regulat No té regulació específica, s’han de 
fixar les condicions al contracte



Forfetatge o forfaiting i facturatge o factoring

FORFAITING FACTORING

Concepte Venda de pagarés o documents legals 
d’obligació de pagament a una entitat 
financera

Cessió dels drets de cobrament de 
factures emeses

Responsabilitat Es transfereix el risc d’impagament a 
l’entitat financera

Responsabilitat de reclamar el 
cobrament segueix sent de 
l’empresa

Terminis Poden estendre’s fins a anys 90-120 dies

Avantatges • Permet comptar amb liquiditat immediata
• Descarrega deute adquirit

• T’oblides de la gestió dels cobraments

Inconvenients És un servei financer i per tant té un cost



Forfetatge o forfaiting

Entitat financera

ClientESE

3) Pagaments quotes estalvis 
energètics

1) Mesures d’eficiència energètica 
a través de EPC

2) Acord forfaiting: compra del 
70% dels pagarés



Modalitats 

• Àngel inversor o business angel.

• Fons de capital risc especialitzats (equity).

• Fons d’inversió especialitzats.

• Entitat de propòsit especial o Special Purpose Vehicle (SPV).

Participació en el capital



Àngel inversor o business angel



Fons de capital risc especialitzats (equity)



Fons de capital risc especialitzats (equity)



Fons d’inversió especialitzats



Entitat de propòsit especial o Special Purpose
Vehicle (SPV)



Fons rotatoris especialitzats o revolving funds



Préstecs participatius o equity loan

o A mig camí entre participació de capital i préstec a llarg 
termini

o Interès: part fixa (com en els préstecs) + part variable en 
funció de l’evolució de l’empresa (com en equity), valorant 
criteris com:

 el benefici net
 volum de negoci 
 etc

o Normalment períodes de carència i devolució mes llargs que 
els préstecs

o Reforcen els fons propis



Empreses de Serveis Energètics (ESE)

o La ESE, assumint cert grau de risc, aporta mesures d'eficiència
energètica i/ renovables incloent l’aportació de capital per a la seva
implementació. En contraprestació, aquest rep quotes periòdiques
basades en els estalvis energètics aconseguits gràcies a aquestes
mesures.

o Part o tots aquests estalvis serveixen per a pagar els serveis prestats
per la ESE i acomplir amb els altres requisits acordats.



Tipus de contractes(ESE)

o Contracte de Rendiment Energètic (EPC) amb Estalvis Garantits

o Contracte de Rendiment Energètic (EPC amb Estalvis Compatits

o Contracte de subministrament energètic (ESC)

o Contracte Energètic Integral o 5P



Bons verds o green bonds



Finançament col·lectiu o crowdfunding

Modalitats més comunes

Finançament col·lectiu de donació.

Finançament col·lectiu d'inversió o equity crowdfunding.

Finançament col·lectiu de préstec o crowdlending.

Finançament per factures o invoice trading.



Finançament col·lectiu de donació



Finançament col·lectiu d'inversió o crowdequity



Finançament col·lectiu de préstec o crowdlending



Finançament per factures o invoice trading



Inversió per mitjà de cooperatives energètiques



POWER PURCHASE AGREEMENTS

o Contractes a mig termini de compra-venda d’energia 

o Administració pública i empreses com a compradors poden impulsar 
inversions privades

Client

• Estabilitat preus energia a llarg termini 
 millora previsió despesa

• Transferència de risc a l’empresa

Empresa

• Facilita trobar finançament

• Fidelització client



Ajuts o subvencions http://www.infosubvenciones.es/bdnstrans/GE/es
/index



Ajuts o subvencions



Fons europeus



• Fons Estructurals i d’Inversió Europeus (ESIF)  FEDER i 
FEADER 
– > 20.000 habitants

– Eix prioritari 4

– Mín. 1M€

https://web.gencat.cat/ca/tramits/tramits-temes/Operacions-susceptibles-del-cofinancament-
pel-PO-FEDER-Catalunya-2014-2020-eixos-prioritaris-4-6

• LIFE - http://ec.europa.eu/environment/life/index.htm

– projectes d’energia i d’acció climàtica

– Finançament: 50% - 75%

Fons europeus



• URBACT – www.urbact.eu

– Xarxes de ciutats per promoure solucions integrades

– Finançament: 70% - 85%

• UIA - http://www.uia-initiative.eu/en

– Ciutats de > 50.000 habitants

– Provar solucions innovadores

– Finançament: 80%

Fons europeus



• H2020 - http://ec.europa.eu/programmes/horizon2020/en/h2020-section/secure-clean-
and-efficient-energy

– Moltes convocatòries dins del “Societal challenge - Secure, clean and efficiency energy”

– Municipis poden tenir el rol d’implementar les solucions / casos pilot i empreses la part
tecnològica

– Finançament: 100% en alguns casos

• INTERREG - https://www.interregeurope.eu

– compartir idees i experiències en polítiques públiques

– Finançament: fins al 85%.

Fons europeus



• ESE pública – semi-pública

• On-bill finance

• Finançament PACE (Property Assessed Clean Energy)

Altres



FINANÇAMENT PACE



VALORACIÓ DEL RISC

Risc de  
mercat

Risc
financer

Risc tècnic
Risc

corporatiu
Risc

polític/regulatori



SELECCIÓ D’ALTERNATIVES FINANCERES



Selecció d’opcions financeres



GRÀCIES!
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